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2.1.11 Management fur Geschaftsfeld Enterprise Resource Planning
Didaktische Grundsétze:

Auf Berucksichtigung der Entrepreneurship Education sowie auf den Einsatz moderner IT-
Techniken zur Losung der Aufgabenstellungen ist besonders zu achten. So weit wie mdglich sind
zwischen den verschiedenen Unterrichtsgegenstanden, insbesondere zwischen den
Unterrichtsgegenstanden des Clusters Entrepreneurship - Wirtschaft und Management, Beziehungen
herzustellen, um den Erwerb facherlbergreifender Kompetenzen zu fordern.

Ein durchgangig integrativer Ansatz Uber die Semester ist anzustreben. Eine szenarioorientierte
Unterrichtsform wird empfohlen.

Die Lehrinhalte sind in einer zeitgemaRen, integrierten, betriebswirtschaftlichen Standardsoftware
(ERP-Software) abzubilden.

Samtliche Lehrplaninhalte bilden die Grundlage fiir die Ubungsfirmenarbeit.
I11. Jahrgang:
5. Semester — Kompetenzmodul 5:
Bildungs- und Lehraufgabe:

Die Schulerinnen und Schiler kénnen im

Bereich Materialwirtschaft Stammdaten

- die relevanten Stammdaten des Einkaufs (Lieferanten, Artikel/Produkte, Einkaufspreise und
-konditionen) erkennen, einpflegen und andern,

- die relevanten Stammdaten des Einkaufs filtern und auswerten.

Bereich Materialwirtschaft Einkaufsprozess

- einen durchgéngigen Einkaufsprozess (Bestellanforderung, Anfrage, Angebot, Bestellung,
Wareneingang, Rechnungseingang, Zahlungsausgang inkl. Skonto) eines lagerhaltigen Artikels
abbilden,

- die notwendigen Papiere des Einkaufs ausdrucken (Anfrage, Bestellung),
- den aktuellen Stand des Einkaufsprozesses feststellen und die néchsten notwendigen Schritte
initiieren.
Bereich Materialwirtschaft Analyse und spezielle Lagerprozesse
- Artikelbestande analysieren,
- Umbuchungen am Lager abwickeln,
- Stornierungen der Wareneingénge durchfiihren.

Bereich Materialwirtschaft Rechnungswesen - Schnittstellen

- die Schnittstellen (Belege) zur Finanzbuchhaltung und Controlling im Einkaufsprozess erkennen
und interpretieren.

Lehrstoff:
Materialwirtschaft Stammdaten:

Stammdaten des Einkaufs (Lieferanten, Artikel/Produkte, Einkaufspreise und -konditionen),
Auswertungen

Materialwirtschaft Einkaufsprozess:

Einkaufsprozess  (Bestellanforderung,  Anfrage, = Angebot,  Bestellung, = Wareneingang,
Rechnungseingang, Zahlungsausgang inkl. Skonto), notwendigen Papiere

Materialwirtschaft Analyse und spezielle Lagerprozesse:
Lagerbestandsanalysen, Umbuchungen, Stornierungen

Materialwirtschaft Rechnungswesen — Schnittstellen:
Integration ins Rechnungswesen

6. Semester — Kompetenzmodul 6:

Bildungs- und Lehraufgabe:
Die Schilerinnen und Schuler kénnen im
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Bereich Vertrieb Stammdaten
- die relevanten Stammdaten des Vertriebs (Kunden, Artikel/Produkte, Konditionen, Zu- und
Abschlége) erkennen, einpflegen und &ndern,
- die relevanten Stammdaten des Vertriebs filtern und auswerten.

Bereich Vertrieb Vertriebsprozess

- einen durchgéngigen Vertriebsprozess (Anfrage, Angebot, Kundenauftrag, Kommissionierung,
Lieferung/Warenausgang, Faktura, Zahlungseingang inkl. Skonto) abbilden,

- die notwendigen Papiere (Auftragshestatigung, Kommissionierliste, Lieferschein, Faktura) des
Vertriebs ausdrucken,
- Informationen aus Verkaufsgespréachen (Preis, Lieferdaten, etc.) in den Kundenauftrag
einpflegen,
- den aktuellen Stand der Vertriebsprozesses feststellen und die ndchsten notwendigen Schritte
initiieren,
- die Stornierung von Vertriebsbelegen vornehmen.
Bereich Vertrieb Rechnungswesen - Schnittstellen
- offene Posten zum Kunden auswerten,
- die Schnittstellen (Belege) zur Finanzbuchhaltung und Controlling im Vertriebsprozess erkennen
und interpretieren.
Lehrstoff:
Vertrieb Stammdaten:

Stammdaten des Vertriebs (Kunden, Artikel/Produkte, Konditionen, Zu- und Abschléage),
Auswertungen
Vertrieb Vertriebsprozess:
Vertriebsprozess (Anfrage, Angebot, Kundenauftrag, Kommissionierung, Lieferung/Warenausgang,
Faktura, Zahlungseingang inkl. Skonto), notwendigen Papiere, Stornierungen
Vertrieb Rechnungswesen - Schnittstellen:
Integration ins Rechnungswesen
V. Jahrgang:
7. Semester — Kompetenzmodul 7:
Bildungs- und Lehraufgabe:
Die Schilerinnen und Schiler kénnen im

Bereich Finanzwesen Stammdaten
- Stammdaten Finanzbuchfihrung (Sachkonto, Kreditorenstamm, Debitorenstamm) erkennen,
einpflegen und &ndern.

Bereich Finanzwesen Buchungen

- Buchungen  (Sachkontenbuchung,  Debitorenrechnung/-gutschrift,  Kreditorenrechnung/
-gutschrift) mit Controlling-Kontierungsobjekten durchfihren,

- verbuchte Belege analysieren.
Bereich Controlling Stammdaten

- die relevanten Stammdaten des Controllings (Kostenarten, Kostenstellen (Primédrkostenstellen,
Hilfskostenstellen), Standardhierarchie, statistische Kennzahlen erkennen, einpflegen und
&ndern,

- die relevanten Stammdaten des Controllings filtern und auswerten,
- Innenauftrage anlegen und deren Zweck als Kostensammler verstehen.
Bereich Controlling Buchungen
- Buchungen im Bereich ,,Material Management* mit Controlling-Kontierungsobjekten abbilden,
- Umbuchungen zwischen einzelnen CO-Kontierungsobjekten durchfiihren,
- Umlagen im Ist mittels statistischer Kennzahlen durchzufihren,
- Kostenstellen-Analysen durchfiihren.
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Lehrstoff:
Finanzwesen Stammdaten:

Stammdaten (Sachkonto, Kreditorenstamm, Debitorenstamm)
Finanzwesen Buchungen:

Buchungen (Sachkontenbuchung, Debitorenrechnung/-gutschrift, Kreditorenrechnung/-gutschrift)
mit Controlling-Kontierungsobjekten, Beleganalysen

Controlling Stammdaten:

Stammdaten (Kostenarten, Kostenstellen (Primérkostenstellen, Hilfskostenstellen),
Standardhierarchie, statistische Kennzahlen, Innenauftrage

Controlling Buchungen:

Buchungen im ,Material Management“ mit Controlling-Kontierungsobjekten, Umbuchungen,
Umlagen, Kostenstellen-Analysen

8. Semester — Kompetenzmodul 8:
Bildungs- und Lehraufgabe:
Die Schulerinnen und Schiler kénnen im

Bereich Vertrieb Kundenauftrag Vertiefung

- verschiedene Arten von Kundenbestellungen erkennen und abbilden:
- Terminauftrag,
- Barverkauf,
- Sofortauftrag,

- Teillieferungen und Teilfakturen abbilden,

- die Kundenauftrage filtern und auswerten,

- Drauf- und Dreingaben abbilden,

- Zusammenfassen von Lieferungen, Fakturen.

Bereich Vertrieb Retouren und Gutschriften
- verschiedene Arten von Retouren und Gutschriften erkennen und abbilden:
- Gutschriftsanforderung,
- Rechnungskorrekturanforderung,
- Retoure,
- kostenlose Lieferung,
- die Schnittstellen (Belege) zur Finanzbuchhaltung und Controlling bei den Retouren und
Gutschriften erkennen und interpretieren.
Bereich Vertrieb Konsignationsabwicklung
- die Phasen der Kundenkonsignation verstehen und abbilden:
- Konsignationsbeschickung,
- Konsignationsentnahme,
- Konsignationsretoure,
- Konsignationsabholung,

- die dabei entstandenen mengen- und wertmafigen Verénderungen der Materialbestdnde
analysieren,

- die Vor- und Nachteile dieser Abwicklung diskutieren.

Bereich Vertrieb Streckengeschéaft
- ein Dreiecksgeschéft (Streckengeschaft) verstehen und abbilden und die Vor- und Nachteile
dieser Abwicklung diskutieren.
Bereich Vertrieb Rahmenvertrage
- Rahmenvertrage mit den Kunden abschlieRen und abbilden:
- Lieferplan,
- Mengenkontrakt,
- Wertkontrakt,
- Bestellungen des Kunden mit Bezug auf Rahmenvertrége abbilden.
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Bereich Vertrieb Verkauf in das Ausland
- innergemeinschaftliche Lieferungen abbilden,
- Exporte abbilden.

Lehrstoff:

Vertrieb Kundenauftrag Vertiefung:

Arten von Kundenbestellungen, Teillieferungen und Teilfakturen, Drauf- und Dreingaben,
Zusammenfassen von Lieferungen/Fakturen, Kundenauftragsanalysen

Vertrieb Retouren und Gutschriften:
Retouren und Gutschriften, Integration ins Rechnungswesen
Vertrieb Konsignationsabwicklung:
Kundenkonsignation, Lagerbestandsanalysen, Integration ins Rechnungswesen
Vertrieb Streckengeschaft:
Streckengeschéft
Vertrieb Rahmenvertrage:
Rahmenvertrag, Bestellungen zum Rahmenvertrag
Vertrieb Verkauf in das Ausland:
Innergemeinschaftliche Lieferungen, Exporte
V. Jahrgang:
9. Semester — Kompetenzmodul 9:
Bildungs- und Lehraufgabe:
Die Schulerinnen und Schiler kénnen im
Bereich Controlling Leistungsverrechnung
- Stammdaten der direkten Leistungsverrechnung,
- Leistungsarten,
- Tarife,
erkennen, einpflegen und andern,
- eine direkte Leistungsverrechnung vorzunehmen
- statistische Innenauftrége anlegen und deren Zweck als Kostensammler verstehen,

- Investitionsauftrage erfassen und abrechnen,

- Abgrenzungen im Ist mittels Abgrenzungssauftrége abbilden.
Bereich Controlling Analysen

- Kostenstellen-Analysen durchfiihren,

- Kosten auf Kostentrédgern analysieren,

- Abweichungsanalysen durchfihren.

Bereich Controlling Kostenstellungplanung
- eine Kostenstellungplanung auf Basis von:
- statistischen Kennzahlen,
- Leistungsarten,
- Primér- und Sekundérkosten,
abbilden,
- eine iterative Tarifermittlung durchfiihren und interpretieren.
Bereich Controlling Leistungsverrechnung, Umlage, Abgrenzung
- die interne Leistungsverrechnung mit den ermittelten, iterativen Tarifen durchfihren,
- eine Umlage im Plan mittels statistischer Kennzahlen durchfiihren,
- eine Abgrenzung im Plan mittels statistischer Kennzahlen durchfiihren.

Lehrstoff:
Controlling Leistungsverrechnung:
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Stammdaten der direkten Leistungsverrechnung, Leistungsverrechnung, statistische Innenauftrige,
Investitionsauftrage, Abgrenzungen

Controlling Analysen:

Kostenstellenanalysen, Kostentréageranalysen, Abweichungsanalysen
Controlling Kostenstellungplanung:

Kostenstellungplanung, iterative Tarifermittlung
Controlling Leistungsverrechnung, Umlage, Abgrenzung:

Interne Leistungsverrechnung mit iterativen Tarifen, Umlage und Abgrenzung im Plan mittels
statistischer Kennzahlen

10. Semester — Kompetenzmodul 10;
Bildungs- und Lehraufgabe:
Die Schulerinnen und Schiler kénnen im
Bereich Materialwirtschaft Beschaffung nicht bestandsgefiuhrter Artikel oder
Anlagen
- einen durchgéngigen Einkaufsprozess eines nichtlagerhaltigen Artikels abbilden:
- Bestellanforderung,
- Anfrage,
- Angebot,
- Bestellung,
- Wareneingang,
- Rechnungseingang,
- Zahlungsausgang (inkl. Skonto),
- fallige Posten zum Lieferanten auswerten,
- die Beschaffung von Anlagegutern abbilden,
- den aktuellen Stand des Einkaufsprozesses feststellen und die néchsten notwendigen Schritte
initiieren.
Bereich Materialwirtschaft Retouren
- Retouren der Beschaffung abbilden.

Bereich Materialwirtschaft Umbuchungen
- Warenbewegungen fiir Umbuchungen und Umlagerungerungen vornehmen,
- eine Umlagerungsbestellung durchfihren.

Bereich Materialwirtschaft Bedarfsplanung/Disposition
- die Bedarfs- und Bestandssituation eines Artikels analysieren,
- die Materialbedarfsplanung durchfiihren und die Dispositionsliste bearbeiten,
- einzelne Einkaufsprozessschritte hinsichtlich ihrer Auswirkungen auf die Bedarfs- und
Bestandssituation analysieren.
Bereich Materialwirtschaft Konsignationsabwicklung
- die Materialbeschaffung Uber ein Konsignationslager abwickeln.

Bereich Materialwirtschaft Rahmenvertrage
- eine Rahmenbestellung mit Limit abbilden,
- Einkaufsvorgénge uber Rahmenvertrdge (Mengenkontrakt, Wertkontrakt, Lieferplan) abwickeln.

Bereich Materialwirtschaft operatives Reporting
- ein operatives Reporting im Bereich Einkauf durchfiihren und interpretieren,

- einzelne Einkaufsprozessschritte hinsichtlich ihrer Auswirkungen auf die Finanzbuchhaltung und
das Controlling analysieren.

Lehrstoff:

Materialwirtschaft Beschaffung nicht bestandsgefiihrter Artikel oder Anlagen:
Einkaufsprozess fur nichtlagerhaltigen Artikel/Anlage, Integration Rechnungswesen

Materialwirtschaft Retouren:



Retouren der Beschaffung
Materialwirtschaft Umbuchungen:

Umbuchung und Umlagerung, Umlagerungsbestellung
Materialwirtschaft Bedarfsplanung/Disposition:

Materialbedarfsplanung, Dispositionsliste, Bedarfs- und Bestandsanalysen
Materialwirtschaft Konsignationsabwicklung:

Materialbeschaffung tber ein Konsignationslager
Materialwirtschaft Rahmenvertrége:

Rahmenbestellung mit Limit, Einkaufsvorgange Gber Rahmenvertréage
Materialwirtschaft operatives Reporting:

operatives Reporting im Einkauf, Integration der Materialwirtschaft - Rechnungswesen
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